
Como realizar vendas
no Telegram



Introdução: - Apresentação do ebook e do objetivo de
ensinar estratégias eficazes de vendas pelo Telegram.
- Benefícios de usar o Telegram como plataforma de
vendas. - Explicação do modelo de vendas usando a
Hubla para processar as vendas e o Telegram para
comunicação. Capítulo 1: Configurando sua conta na
Hubla e no Telegram - Criando uma conta na Hubla e
fornecendo orientações passo a passo para configurá-
la. - Criação de uma conta no Telegram e vinculação à
conta na Hubla. - Explicação da importância de ter
ambas as contas para o processo de vendas. Capítulo
2: Desenvolvendo uma oferta irresistível -
Identificando as necessidades do seu público-alvo e
criando um produto ou serviço que atenda a essas
necessidades. - Definindo o valor do seu produto e
como apresentá-lo de forma convincente nos canais
públicos. - Construindo uma proposta única de vendas
(USP) para destacar-se da concorrência. Capítulo 3:
Criando canais públicos no Telegram - Explicação
passo a passo de como criar quatro canais públicos
no Telegram. - Escolhendo nomes adequados para os
canais relacionados ao produto vendido, como "Método
de Vendas Rápidas" e outros que sejam apropriados
para o seu produto.
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