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fornecendo orientacoes passo a passo para configura-
la. - Criacao de uma conta no Telegram e vinculacao a
conta na Hubla. - Explicacao da importancia de ter
ambas as contas para o processo de vendas. Capitulo
2: Desenvolvendo uma oferta irresistivel -
|dentificando as necessidades do seu publico-alvo e
criando um produto ou servico que atenda a essas
necessidades. - Definindo o valor do seu produto e
como apresenta-lo de forma convincente nos canais
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passo a passo de como criar quatro canais publicos
no Telegram. - Escolhendo nomes adequados para os
canais relacionados ao produto vendido, como “"Método
de Vendas Rapidas” e outros que sejam apropriados
para o seu produto.
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